Rynek najmu wakacyjnego w Polsce przechodzi dynamiczne zmiany: rosnie konkurencja, oczekiwania gosci
staja sie coraz wyzsze, a inwestorzy szukaja stabilnych, profesjonalnie zarzadzanych apartamentéw. W
takim otoczeniu wyrézniaja sie firmy, ktore tacza dwa swiaty: realizacje inwestycji oraz pézniejszy nadzoér
nad zarzadzaniem najmem. Sun&Snow od lat stosuje wtasnie taki model dziatania - projektuje i sprzedaje
apartamenty, a jednoczesnie kompleksowo zarzadza nimi jako operator. Obecnie to jedna z
najpewniejszych i najbardziej przysztosciowych form funkcjonowania na rynku.

Inwestor kupuje... spokoj

Inwestorzy coraz czesciej zwracajg uwage nie tylko na standard budynku czy lokalizacje, lecz takze na to, kto
bedzie zarzadzac ich apartamentem po zakupie. W Sun&Snow oba elementy sag spdjne, gdyz firma odpowiada
zarowno za jakos¢ powstajacych obiektow, jak i za obstuge gosci oraz utrzymanie apartamentu w kolejnych latach.

— Klienci kupujg dzis nie tylko nieruchomosc, ale takze ustuge. Chcg miec pewnosc, ze apartament bedzie wtasciwie
utrzymany, promowany i bezpieczny. Naszq przewaggq jest to, Ze znamy inwestycje od fundamentéw — dostownie i
metaforycznie — dlatego mozemy gwarantowac standard, ktérego oczekujg zaréwno wtasciciele, jak i goscie — mowi
Catherine Martins, Dyrektor ds. Relacji Inwestorskich Sun&Snow.

Kupujesz i od razu zarabiasz

Rosnace zainteresowanie rynkiem apartamentdw wakacyjnych nie jest juz chwilowym trendem, lecz trwatym
zjawiskiem, ktére zmienia sposdb myslenia Polakdéw o inwestowaniu w nieruchomosci. Klienci coraz czesciej
szukaja nie tylko wtasnego miejsca do wypoczynku, ale réwniez aktywow, ktére moga na siebie pracowac od
pierwszego dnia. W efekcie rosnie popularnos¢ apartamentédw gotowych do wynajmu, potozonych w najbardziej
atrakcyjnych lokalizacjach turystycznych.

- Inwestorzy oczekujq dzis mozliwosci szybkiego wejscia na rynek najmu. Nie chcqg czekac kilku miesiecy na
wykonczenie lokalu — wybierajg apartamenty, ktére po podpisaniu umowy mozna od razu udostepnic turystom. To
ogromna przewaga zwtaszcza w lokalizacjach, gdzie sezon trwa caty rok — komentuje ekspertka.

Wedtug danych firmy, najczesciej poszukiwane sg apartamenty w miejscowosciach nadmorskich, gérskich i w
poblizu duzych jezior. W tych regionach obtozenie utrzymuje sie na wysokim poziomie nie tylko w wakacje, ale
rowniez w ciggu pozostatych miesiecy dzieki turystyce weekendowe;j.

Gotowy apartament to szybszy zwrot z inwestycji

Inwestorzy, ktorzy kupuja lokale przygotowane pod wynajem, skracaja czas do osiagniecia przychodu praktycznie
do zera. Gotowa infrastruktura, petne wyposazenie, zdjecia marketingowe, profesjonalny system rezerwagji, to
wszystko pozwala na szybsze rozpoczecie procedury wynajmu.

W przeciwienstwie do klasycznych mieszkan inwestor nie musi zajmowac sie wykonczeniem, zakupem
wyposazenia, ptaceniem za czas pustostanu, poszukiwaniem najemcéw, czy obstuga gosci i sprzataniem. To
dlatego apartamenty wakacyjne uchodzg za jedna z najbardziej atrakcyjnych form inwestowania w nieruchomosci.

Kontrola jakosci od projektu po pobyt goscia

To co jest obecnie niezwykle wazne, to potaczenie rol, ktoére niesie ze soba kilka kluczowych korzysci, jak: spéjnosc¢
standardu, czyli firma projektuje obiekty tak, aby byty funkcjonalne nie tylko w dniu zakupu, ale przede wszystkim
podczas wieloletniego uzytkowania i wynajmu. Wazna jest réwniez optymalizacja eksploatacji — operator zna



koszty i wyzwania obiektu, wiec juz na etapie realizacji proponuje rozwigzania, ktére zmniejszajg koszty witascicieli i
zwiekszajg atrakcyjnosc dla gosci. Bezpieczenstwo inwestycji rowniez odgrywa szczegdlng role. Wiasciciel
nieruchomosci ma jednego partnera zarbwno podczas zakupu, jak i wynajmu, co minimalizuje ryzyko
nieporozumien czy niewtasciwego zarzadzania.

Realna odpowiedzialnosc¢ kontra platformy rezerwacyjne

W przeciwienstwie do platform posredniczacych, takich jak Booking.com czy Airbnb, Sun&Snow bierze realna
odpowiedzialnos$¢ za apartament i pobyt gosci: od sprzatania i serwisu technicznego, po standard wyposazenia
oraz bezpieczenstwo.

— W naszej branzy zaufanie jest kluczowe. Gosc oczekuje jakosci, a wtasciciel — odpowiedzialnosci. Platformy sg tylko
posrednikami, natomiast my odpowiadamy za caty proces: od przyjecia rezerwadji, przez obstuge goscia, az po
konserwacje apartamentu. To zasadnicza réznica — podkresla Catherine Martins.

Potaczenie roli dewelopera z operatorem sprawia, ze wtasciciele apartamentow otrzymuja produkt kompletny —

bez ryzyka, jakie wigze sie z zarzgdzaniem przez zewnetrzne podmioty. To model, ktéry w krajach zachodnich od
lat dominuje w turystyce wypoczynkowej. W Polsce dopiero zyskuje na popularnosci, a Sun&Snow jest jednym z
lideréw tego kierunku.

W czasach wiekszej ostroznosci inwestoréw, dynamicznych zmian rynkowych i rosnacych oczekiwan gosci, model
.projektujemy — sprzedajemy — zarzagdzamy” daje przewage, ktérg trudno skopiowaé. Sun&Snow udowadnia, ze
takie podejscie buduje przewidywalna wartos¢ zaréwno dla klientéw indywidualnych, jak i catej branzy najmu
apartamentow.



